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En

2009
,

les 4 000businessangelsfrançais
ontinvesti25millions d

'

eurosdansdes
TPE-PMEinnovantes .Enplusdeleurs
investissements

,

ils ontégalementmis
gratuitement à la disposition des
entrepreneurs leurexpérience ,

leurscompétences
et leursréseaux

,

carcesinvestisseurssontsouvent
deschefsd

'

entrepriseenactivitéouayantrevendu
leurentreprise .Seulsou

à plusieurs ,

ils sont
susceptibles definancer le développement d

' unejeune
entreprise . « Maispourréussirsalevéedefondsauprès
decesbusinessangels ,

mieuxvautêtreaccompagné .Un
dossierbienpréparé et uneprésentationefficacemultiplient
leschancesdeconvaincre uninvestisseur . Voilàpourquoi
nousavonslancéen2006 le BusinessAngelsTour »

,

expliqueJoëlSaingré ,responsablede
l

' incubateur
d

'

ADVANCIA
,

la grandeécolede l

'

entrepreneuriat de
la Chambredecommerce

et d

' industriedeParis.

Préparerunargumentairesolide
LeBusinessAngelsTourestunprogrammeoriginal
decoachingdédiéauxdirigeants d

'

entreprisesen
coursdecréationoucrééesdepuismoinsdetrois
ans et devantréaliserunelevéedefondspour
soutenirleurcroissance . L

'

objectifestdeformerces
entrepreneurs à présenterleurstratégiedelevéede
fonds

(

le

"

pitch
"

)

à desinvestisseursprivés .Pendant
deuxmois

,

touslesaspectssontabordés :apprendre
à biennégocier ,

concevoirlessupportsvisuels
,

avoir
la bonneexpressionorale

et gestuelle ,

bienciblerles
interlocuteurs..

. « Noussommes la seuleformation à

coconstruire l

'

argumentaireavec
le porteurdeprojet , quiest

conseillépardesspécialistesducapital-risque et pardes
entrepreneursayantdéjàlevédesfonds »

, souligneJoël
Saingré . À l

'

issuedece "

parcours
"

,

l

'

entrepreneur
présentesonprojet à desreprésentants d

'

associations

Savoirconvaincre
g

I' nv ri

»

Aiderdejeunesentreprises à sedévelopper,

leurapporterdesconseils
,

unréseau.. .

C' est l

'

objectifdes
businessangels .Comment lesconvaincre d

'

investirdansvotreentreprise ? L

'

incubateur d

'

ADVANCIApropose
le BusinessAngelsTour

,

undispositifnovateur d

'

accompagnementà la levéedefonds . ThomasNardone

responsablede
l

' incubateur
d

' ADVANCIA
à la CCIP.

oudeclubsdebusinessangelsaucours
d

'

unesoirée
BusinessAngelsTourorganiséepar l

' incubateur
d

'

ADVANCIA .Cequipeutluipermettredetrouver
desinvestisseurspourentrerdanssoncapital ,

mais
aussidesecréerunréseaupourensuitedémarcher
d

'

autresbusinessangels . « Notreplusgrandefierté ,

c' est

queplus d

'

unentrepreneursurdeuxarrive à leverdesfonds.
C' est la preuvequenotreformationestdequalité et que
lesentrepreneurs profitentde

la notoriété d

'

ADVANCIA »

,

conclutJoëlSaingré.

TÉMOIGNAGE

À 39ans
,
SaraPanichiestune

entrepreneusepassionnée . Sonentreprise ,

MammaFashion
(

Paris
)

, proposedes
vêtements tendancepourfemmes
enceintes . Enjanvier2009

,

elledécide
deleverdesfondspoursedévelopper
surInternet

et ouvrirsadeuxième

"

PLUSQUEDEL

'

ARGENT "

boutique ,

à Bastille . Sonconseiller
à la CCIP l

'

orientevers le Business

AngelsTour.
«

J'

ai étéconfrontée à des
intervenantsquim'ontchallengée sur
monbusinessplan .

J'

ai aussibeaucoup
travaillémaprésentation ,

caron n' a que
dixminutespourconvaincre

. Il fautêtre
clair

,

concis
et logique , pourmettreen

avantsespointsforts et sonpotentielde
développement »

,

raconteSaraPanichi.
À la suiteduBusinessAngelsTour,

deux
investisseurs rentrentdanssoncapital.

« Enplusde l

'

argent,

ils m'apportent leurs

compétences et leurénergie . Celam'a

aussipermis d

'

emprunter à
la banque »

,

explique la présidentedeMamma
Fashion

, quicomptedésormais
ouvrirdesboutiquesenprovince.
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